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俗话说，万事开头难，一个良好的开始就是成功的一半。可见，一个良好的开始是多么的重要。而这其中，有没有一位大师的帮助，产生的效果是截然不同的。我们北航经管学院开设高端论坛的目的之一就在于此。今天为我们带来精彩讲座的就是来自北京希肯琵雅国际文化艺术公司的安庭董事长。

安董演讲的题目是《人生不应风平浪静，创业只为破浪前行——浅谈文化创意产业的经营管理》。大家都知道，创业之路何其艰难，而安董的北京希肯国际文化艺术公司则是由他一人从一个小小的模特公司推动发展为一个国际化的大公司，安董的艰难可想而知，安董经验的宝贵也可想而知。而他是这么的无私，愿意把这么宝贵的经验分享给我们，实在是我们的一大幸事。这宝贵的经验对我而言正如一场久违的甘霖，滋润了我在创业方面一窍不通的懵懂心灵，为我未来的发展添加了一层保障。可以说，今天安董为我们带来的讲座对我产生的作用是启蒙性的。

首先，安董为我们提出的第一个建议是：大学生毕业后不应立即开始创业，而是应该先找一家公司打工，等到积累了足够多的经验后再开始创业。大学生刚毕业，社会经验非常少，如果立即开始创业，先不说能不能赚钱，我们对于要进入的行业的行情、规则、规律……等一无所知，人脉更是少的可怜。我们可能想的很好，可是一做起来就寸步难行。想做成功一件事，从策划到实施，中间一步出错都不可以。而刚毕业的我们，可能则是能做对一步就不错了，就算做成功了，也很可能因为缺少经验不了解情况或考虑不周而赔个精光。这样的我们又怎么能去创业，怎么能去经营公司呢？创业真的是说起来容易做起来难。所以，安董为我们提出的第二个建议是：做事情只有做了才会体会到意义的不同，而且做每一件事情都要有标准，有方法，有步骤。其意在于告诫同学不要光动口不动手，只有做过的才算是我们自己的经历，至于说过的仅仅只是说说而已。

接下来，我想将安董为我们提出的第三个建议和第四个建议一起讲，他们分别是：要懂得宣传自己和要敏锐地抓住机会。我为什么要将这两个放在一起讲呢？因为我认为宣传自己是为自己制造机会的一种方式。比如说安董就曾经利用自己的团队在保利大剧院做后台的机会，全部穿上了印有自己公司名字和联系方式的衣服来宣传自己。这次宣传效果很好，事后有很多公司都找上了安董与他谈一些项目，而安董也把握住了这次机会，将他的公司做大。再有就是安董与杨丽萍老师之间的合作也是一个非常值得学习的事。一次，当安董在欣赏过杨老师的舞蹈《云南映象》后，他立刻意识到《云南映象》这部舞蹈是非常值得投资的，这是一个非常好的商机。安东说：“要敏锐地抓住机会，在别人还在动嘴皮子时，你已经开始动手。”安董也是这样做的。几天后，安董坐飞机来到了云南。他找到了杨老师，表示希望与杨老师合作。但已经有好多家公司与杨老师联系过了，杨老师表示还要考虑一下。那些公司比希肯大，比希肯有名气，也比希肯提前与杨老师谈过，按理说希肯是一点希望也没有。但是，安董是最先开始付诸行动的人。他对杨老师说：“您就别与其他人合做了，因为我已经为您预定好了场地，只等您去表演了。”于是杨老师就决定与安董开始合作。安东另外一个非常值得学习的事是，在《云南的响声》还没有创作出来时，就与杨丽萍老师合作，并买断了全国首轮巡回演出50场。不仅如此，安董还创造出了一个惊人的销售方式：像卖期房一样卖“期票”。结果《云南的响声》获得了惊人的成功。

当然，安董的创业也并不是一直一帆风顺的。在安董创业前期，他与同事在10多平米的小屋内办公，条件艰苦。在同志还想着如何能赚到明天的饭钱时，安董还在想着他的梦想。可是现实是如此的残酷，安董投资的第一次就失败了。安董看好了《天仙配》这部黄梅戏，就去投资，可那是他的经验太少太少了，他立刻就赔光了所有钱。后来他的朋友还开玩笑说：“你的选题太不好了，黄梅戏，不就是黄了，没戏吗？”的确，那时的安董就快没戏了。但安董坚持了下来，因为这是他死都要做的事。

安董为我们提出的第五个建议是：当你不强时，要做出强的举动。这样才能使公司正常的运转下去，坚持到下次转机的到来。

在总结的最后，我想说安庭董事长真的是做了一个非常精彩而使用的演讲，它将使我受益终生。

