创业这件事
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十二月十四日的晚上，我有幸听了创业家安庭先生在北航的讲座《人生不应风平浪静，创业只为破浪而行——兼谈文化创意产业的经营管理》,收获颇多。
为我们带来这次讲座的是现任北京希肯国际文化艺术集团董事长，北京保利剧院管理有限公司营销总监——安庭。开始讲座之前，安庭先给我们放了一段介绍希肯集团的VCR，这是一个进行文化商业演出及剧目投资为主的专业演出机构，在首都文化演出界活跃逾十年，策划、组织及实施国内外大型商业演出数千场，获得业界及媒体的广泛认同，在观众中独具良好口碑。而这样一个庞大而出名的演出公司，是安庭先生一手创立的。
安庭先生穿着一身黑衣，带着眼镜，显得文质彬彬，他用平稳而浑厚的腔调，为我们缓缓道来他的创业故事。
不管现实多么艰难，都不要放弃自己的梦想
安庭先生在开始创业之前，曾是一家酒店客房工作人员，每天的工作就是清理房间。他告诉我们这段时期对他十分有意义，他遇到了对他影响十分深的人——酒店客房的负责大姐，这位大姐做事十分利索，有条有理，她的精干麻利让安庭学会了很多。这时候改变安庭一生的一件事发生了：他遭遇了十分严重的车祸，将近半年都是躺在病床上。在病床上的这段时间，安庭彻底思考了自己的人生意义，同时也将埋藏在心中多年的梦想重新挖掘了出来，那就是创业。他深深地认识到人生短暂，生命脆弱，应该做自己想做的事情。于是刚刚出院，安庭便向酒店递上了自己的辞呈。未来的我们都会步入社会，开始工作，即使刚开始的工作不符合心意，我们也不该自暴自弃，反而要认真做好每件事，在平凡中计划未来。每一段时光都有其存在的意义。
做每一件事情都要有标准、有方法、有步骤
安庭的公司刚成立的时候几乎没有顾客，他的公司本来的初衷是承办演出项目，但安庭意识到：心急吃不了热豆腐。一开始就挑战高难度业务必定得不到顾客的信任，于是他改变方针，将公司的主要业务改为了服务业，放低标准，以获得顾客群为目标。转变方针后安庭的公司便陆陆续续地接到了顾客的委托，虽然只是打打杂，但安庭知道，他的目标远远不是服务业第一，他要成立的是演出公司！我们每个人心中应该都有着超高目标，但这就容易导致我们好高骛远，从小事做起，从底层开始，不见得是绕远路，只要脚踏实地的努力，那个目标总是会越来越近的。
创业需要独出心裁的idea
在做杂活的那段时间，为了扩大知名度，安庭想了很多方法，最终，一条朴实却独出心裁的点子帮了他大忙。安庭要求公司的所有工作人员穿着统一服装，服装上印有公司的logo和联系方式，鲜红色的汗衫在各个会场奔波着，吸引了顾客的眼球，有很多顾客通过员工衣服上的联系方式联系上了安庭，表达了合作的意愿，于是安庭的公司一天天壮大，累积了强大的顾客资源，终于有了转型为演出公司的资本。
后来的很多事情也都亏有了安庭独到的见解，才能够顺利进行。在决定“云南的响声”全国巡演路线时，安庭打破常规，制定了一条从南到北、从北到南的巡演路线。通常的巡演路线都是从北京、上海这样的一线城市开始，逐步扩展到全国的。而安庭认为，巡演第一站定在北京，不仅会多花费几十万的路费，还容易让演员们一开始就疲惫，于是他将第一站设在了云南，然后一路北上到达北京，在一路南下到东莞结束。事实证明，这样的路线安排是最佳的选择。
创业其实不是一件简单的事情，数以万计的人投入，只有少数人真正成功，其秘诀除了脚踏实地地努力，有思想、有点子也是至关重要的。有时候超前的眼光、打破常规的选择是成功的关键。
当事情越难，就越要迎难而上
杨丽萍的“云南的响声”最初是没有要商业化的打算的，但是安庭从中看到了隐藏着的巨大的商机，于是他不远千里专程到云南与杨丽萍见面，第一次去的时候就带上了签约合同，杨丽萍看着安庭这么有诚意，就毫不犹豫答应了下来。然而当时安庭的公司，虽然承办过几场演出，却没有接过这么大这么出名的单子。安庭没有被未知的困难吓倒，反而志在必得，带着合同去找杨丽萍，打动了杨丽萍。当同行的其他人意识到“云南的响声”是块儿肥肉的时候，安庭已经拿到了合同。用同行的话来讲，就是：“当我们还在动嘴的时候，你已经动腿了”。也是因为“云南的响声”大获成功，奠定了安庭的希肯集团在演出公司界不可撼动的地位。
[bookmark: _GoBack]安庭先生为我们带来的创业故事，牵动着在场每一个听众的心。创业——对于我们大一大二的学生来说，仿佛一个美好诱惑却迷茫重重的梦想，想追逐却害怕失败，但安庭先生的演讲仿佛为我们打开了一扇门，原来他也有失败，原来他也是普通人。他给了我们勇气与方法，让我们不要轻易放弃梦想。
十分感谢安庭先生为我们带来的讲座，更感谢学院的负责人员请来这么多名人为我们开阔视野、增加见识。期待下一学期的高端论坛课程。
