“创业只为破浪前行”——听安庭先生讲座有感
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12.14晚我有幸聆听了安庭先生的讲座“人生不应风平浪静，创业只为破浪前行”，自觉收获甚丰，不经感叹，有机会向优秀的前辈学习、汲取经验，真乃人生一幸事。以下是几点个人最深受触动的感悟，希冀可以从中学习。
面对机遇：抢占先机
舞蹈艺术家杨丽萍在北京演出《云南映像》，引起各大演出公司的广泛关注，他们非常看好这部剧的商业前景，联系了杨丽萍，商谈签合同的事，要使《云南映像》走上商演的路。这个良机自然也被安庭发现了，无奈竞争激烈，如何能够脱颖而出呢？他想到了一个抢占先机的好办法：起草好合同直接送到杨丽萍面前，并且预定下演出的场馆。安庭飞到昆明，找到杨丽萍，说明来意并抛出这两大筹码。杨被他的诚意所打动，与他签了合同。后来同行们戏称安庭是“在我们动嘴的时候就动腿”。
由此可见，抓住机会十分重要。在这个竞争激烈的时代，我们想要脱颖而出，就要牢牢把握住机会，用智慧去甩开其他竞争对手，抓住并利用好这个机会。尤其对创业的来说，一个机遇就有可能使一个小企业崛起，打响知名度，因此更要珍惜，去抓住每一个好机会。
在1999年中国国际服装服饰博览会秋冬展上，安庭敏锐地意识到了这或许是一个宣传自己公司的好机会。尽管当时自己的公司还只是小公司，只能负责一些搭台子等边角活，但他没有敷衍，因为这是一个盛会，隐藏着无数的机遇。于是，他给每一个员工发了一套统一的员工服，上衣是红色的，非常醒目，并且背面还有公司的名字和logo。穿着统一的衣服在博览会准备工作中忙碌的员工们非常醒目，吸引了博览会秘书长的注意，后来他们建立了合作，成立了北京希肯国际演出有限公司。
不得不佩服安庭先生，他善于发现并利用机会的能力。这是成功的创业者不可或缺的能力之一。很多人在机遇来临时，不知它是机遇，或不知如何去巧妙抓取利用。安庭先生的经历可以给我们以很大的启发。优秀前辈的成功经验固然不可复制，但其实道理是相通的。领悟了本质，落实在实践中，以不变应万变，这才是上策。
打破常理：创新思维
在确立《云南的响声》的巡演路线时，安庭提出的是与常规不符的以昆明为始终站，北京为中间站的巡演路线，这遭到了公司上下的一致反对。因为业内普遍都是以大城市为起点站，打响知名度后再四处巡演。安庭偏偏反其道而行，要以昆明为起点站。他认为首先“杨丽萍”已经成了一个有着巨大影响力的品牌，不担心知名度问题，并且他还考虑到了运输成本，从昆明到北京再到昆明这样的路线，比直接飞北京再到昆明再回北京的成本要小得多，他还认为在一个城市的宣传不仅是对该城市有作用，还对周围地区有宣传辐射作用。坚持己见的他后来也没有失望，在降低了成本的同时，演出取得了巨大的成功。安庭后来感叹：“如果当时遵从少数服从多数，就不会取得这样的成果了。
他有着不囿于常规的胆识和以一人之力强势推行决策的气魄。这应该是一位成功创业者所应该具备的品质。创业的过程中需要作出许多大大小小的决策，这时可选择遵从业内普遍做法或是结合实际情况提出自己的方案，这样的方案不是所有人都有魄力提出或实行的，并且他提出的是与业内常规完全相背离的方案，遭到了一致的反对。这样的情况下他会决意推行下去，不是每个人都有这样的胆识和魄力的。
对于创业者来说，竞争激烈，尤其是面临着来自成熟企业的巨大压力。这时候，守旧是一条保守的路，但很难出彩；创新是一条有风险的路，但机遇并存。这就是考察企业领袖独到眼光的时候了。要把一家小企业做大做强，需要有能够让它脱颖而出的机遇，而脱颖而出，离不开创新。
领袖品质：前瞻与大局
有一次，公司面临着巨大的财政危机，公司账户上只剩六万余元。此时，安庭做了一个让人大跌眼镜的决定:举办公司年会。当时在业内，年会还没被普及，并且公司资金所剩无几的，这样的背景下他提出举办烧钱的年会，不出所料地遭到了公司上下的一致反对。但他打着自己的算盘，坚持举办，公司账户上便只剩下约一万元。但是，年会取得了令人满意的效果：宣传了自己的公司，结识了不少商界人士，拓展了公司人脉。在年会后，有几家公司主动找上门来合作，渐渐地，安庭的公司也渡过了危机。
这样赌徒式的行为，不免让人胆战心惊。但仔细一想，这也确实是一个孤注一掷的好办法。在公司衰弱的时候，最需要的就是业务合作来提振公司财务，但是业务合作不会平白无故找上门来。精明的安庭想到了年会这个好主意。“当你不强的时候，恰恰要做出强的举动”，然后，真的变强了。这一招“空手套白狼”，实在是妙。
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