《人生不应风平浪静，创业只为破浪前行——兼谈文化创意产业的经营管理》有感
安庭，现任北京西肯国际国际文化艺术集团的董事长，兼任北京保利局剧院管理有限公司营销总监······当王妈妈（院长）用亲和的语言来介绍这位伟大的成功人士时，在我们心中流露出来的是无尽的钦佩。剪短精美的VCR简单的概括出了安庭叔叔简单的工作概要，并把自己最成功的项目《云南印象》的幕后策划从一个视频及自己的亲口阐述中来更深一步的了解他的成功路径，一个个经典话语如别人动嘴时自己已经动腿及空手套白狼这些话无不体现出他的精明能干的智慧才能。
当然，在他身上也照应了一句话，每个成功人士的背后都留下了艰苦奋斗的足迹，年轻时候的他，当过宾馆里的保洁员等基层工做，之后的一次意外车祸让他感受到了生命的脆弱，在养病期间他思考了自己的人生并毅然决定去寻找属于自己的梦想去创业并为之奋斗。用两块手表来换取两台旧的打印机和传真机在自己添上简单的桌椅在不大宽敞的简陋办公室开始了他和朋友的创业之路。朋友的旅游项目做得风生水起而自己的项目却黯淡无光，同一点起步，不因换来不同的“颜色”而气馁，他只是决定跟朋友分开工作，简单的的打印机归我，传真机归你来开始了他们各自的工作。
他的文化创业产业在政策和资金的扶持下一直坚持着努力干下去，安庭接到的第一笔生意是引进黄梅戏《天仙配》。当时他亲自去安徽合肥联系好剧团，安排好相关演出事宜，但算账后发现，如果启动演出，根本没法挣钱——剧团60人吃饭、住宿、交通的费用，加上道具运输费和付给剧团的演出费，就是很重的负担，同时戏剧团鲜少有赞助商，算来算去都是亏损，最后这个项目胎死腹中。第一个演出项目流产后，安庭一直处于低谷期。因资金的贫穷他在朋友的介绍下接受了汽车博览会上的模特经纪项目继后接受了丰联广场的时装发布会系列这两个项目让他的资金有了起色，期间他也积累了很多资源，广泛的结交社会商业上的很多朋友。 “创业不要在乎所谓的面子，面子是创业途中的一块绊脚石，只有放下面子才能得到面子。在忘掉面子的同时，时刻顾及别人的面子，你将收获一个与众不同的世界。”这是安庭得到的启示。让他在不强的时候，恰恰作出很强的举动来创办经纪公司，来继续完成自己的初衷即素愿来一心弄文化创业。
[bookmark: _GoBack]签约杨丽萍成功是他事业上的一个转折点，当很多公司 都是通过打电话、发传真的方式在联系她，而安庭不是这样，在得知杨丽萍团队演出档期之后，他先下手为强，订好剧场，买好机票，直接就去云南找到杨丽萍，说演出的所有准备工作都已做好，合同也在这里，你如果同意可以马上签约。就这样，他签下了杨丽萍的5场演出。他朋友的那句：“别人在动嘴的时候，你已经动腿”我感受到了他机敏的头脑。公司的成功，得益于不只走演出经纪的唯一路线，而是投资好的剧目，将剧目出品人和演出经纪人两者结合为一体，这是有别于国内演出经纪公司的经营模式。
他说人的一生在具备创业能力的总时间是50年，在创业期间会拥有七次机会，但创业初期年轻的你因经验不足丢失三次机会，老了即使有创业的心，但也“飞”不起来，两次机会也会这样丧失，最后真正的机会只剩下两次，所以抓住机会，坚定信念是你应该做到的。在他精彩的演讲中我被他的精神所感动，从他的演讲中让我有种把我们藏民族悠久的文化带到全世界的冲动，让更多的人来认识它近距离的接触它，并不断的延持下去。我还年轻，我觉得只要那你努力就会成功，用心灌溉，梦想之花。
一句经典，人生不应该是祈求风平浪静，而是造一艘大船，破浪前行来激励我前进。
